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MAG. GERALD KERN®

Wir glauben daran, dass Erfolg planbar ist und Menschen Uber sich
hinauswachsen kénnen. Das Einzige, was sie daflr brauchen, sind
die richtigen Werkzeuge. Fir Erfolg werden haufig unterschiedliche
Werkzeuge bendtigt, daher wahlen wir die Inhalte und Methoden
fur jedes Seminar handverlesen aus. Denn nur so kann die investierte
Lebenszeit in Seminare und Vortrdage so gut wie moglich genutzt
werden.

Wir sind Uberzeugt davon, dass jeder Teilnehmer nur das bestmaogliche
Seminar verdient. Darum haben wir uns der standigen Weiterentwicklung
unserer Produkte verschrieben. Die Neugierde treibt uns an, nach immer
noch besseren Methoden und Inhalten zu suchen.

Die investierte Arbeit schldgt sich in der Anwendbarkeit der gelernten
Inhalte nieder. Egal, ob bei einem Seminar oder einem Vortrag: Die
Umsetzbarkeit, der Praxisbezug und die Ergebnisorientierung unserer
Zuhorer stehen bei uns im Mittelpunkt. Wir freuen uns, Sie einmal
personlich bei einem Seminar oder Vortrag begriBen zu durfen!

GERALD KERN?® ist gelernter Betriebswirt und arbeitet als Trainer, Lektor,
Autor und Speaker. Zu seinen Seminarschwerpunkten zdhlen Seminare
wie Schlagfertigkeit, Verkauf, Rhetorik und Beschwerdemanagement.




KERNSeminare® & Workshops

UBERZEUGEND
PRASENTIEREN

Es reicht nicht, wenn Sie von einer Sache Uberzeugt sind - nur, wer in der Lage
ist, sie klar, glaubwirdig und einpragsam zu prasentieren, bringt sie in die Welt.
Genau hier hilft Ihnen Rhetorik-Trainer GERALD KERN®. Er zeigt Ihnen, wie Sie
die Aufmerksamkeit Ihrer Zuhérer gewinnen, Kernbotschaften auf den Punkt
bringen und mit modernen Prasentationstechniken Ihre Prasentation zu einem
Erlebnis machen, das im Gedachtnis bleibt.




Presentation Methods

reich wissenschaftlich prasentieren

INHALTE

Kennenlernen & Teambuilding

Der starke Auftritt

Korper, Stimme, Wortlaut
Wissenschaftliche Prasentationen
Erfolgreiche Prasentationseréffnungen
Prinzipien groBBer Reden

Mehr Wirkung mit Sprache
Spannende rhetorische Stilmittel
Prasentieren mit PowerPoint

Sicher in heiklen Situationen

Reden Sie noch oder Uberzeugen Sie schon? Studien
zeigen, dass 84% aller Prasentationen vom Publikum
als langweilig empfunden werden. Die Kernkompe-
tenz, vor Publikum zu sprechen, ¢ffnet Ihnen viele
Turen in Unternehmen und Organisationen.

Die besten Redner der Welt wissen, warum sie
Angst haben. Der einzige Unterschied zwischen

den Profis und den Anfangern besteht darin, dass
die Profis den Schmetterlingen beigebracht haben,
zu fliegen. Lampenfieber ist Energie pur. Sie lernen,
wie Sie Auftrittsstress in Auftrittsfreude verwandeln,
lhre Kernbotschaften auf den Punkt bringen und
zeitgemaBe wissenschaftliche Prasentationstechniken
vor groBBen und kleinen Gruppen einsetzen.

Wie Sie Menschen nachhaltig von lhren Ideen
begeistern und die Prasentation lhrer eigenen
Forschungsergebnisse zum Erlebnis machen, zeigt
lhnen Rhetorik-Trainer GERALD KERN®.

yy Es gibt zwei Arten
von Rednern: die,
die nervos sind
und die, die liigen. f

Mark Twain
amerikanischer Redner und Autor

SRRA

MIT FREUDE UND
SICHERHEIT

pPRASENTIEREN

lhr

ANGEBOT

Durch die Spezialisierung auf Prasentationstechniken haben wir in den letzten
Jahren bereits Studierende an Fachhochschulen in Tirol und Salzburg, die Oster-
reichische Hochschdilerlnnenschaft oder die UNIT-Akademie erfolgreich betreut.
Unter anderem halten wir auch einen Rhetorik-Workshop an der Fachhochschule
Kufstein in englischer Sprache.

Investition

Pro Einsatztag und TrainerIn betragt der Satz 1490,- exkl. USt. In der Leistungs-
Ubersicht sehen Sie, was alles im Preis enthalten ist. Da uns Bildung besonders
am Herzen liegt, erhalten Fachhochschulen und Universitaten einen Spezial-
preis von 990,- exkl. USt. pro Tag und Trainerln. Weitere Spesen wie z.B. KM,
Ubernachtung oder Digten sind bereits in diesem Preis enthalten.

Geld zurick

Sollten Sie mit meiner Leistung nicht 100%ig zufrieden sein, gibt es eine
Geld-zurtick-Garantie.

FUr weiteren Fragen stehen wir Ihnen gerne zur Verfligung.

LEISTUNGSUBERBLICK

Schwerpunkt
Wissenschaftliche Prasentationen &
Teambuilding

Im Preis enthalten
1/2 Tag Vorbereitung & 1 Tag Seminar

Seminarsprache
Englisch

Seminar-Rahmen
Di., 23.01.2018: 08:00-14:30 Uhr
Innsbruck, Grillhof oder Seehof

Nachhaltigkeit
Handout & Unterlagen
ggf. Zertifikat

ggf. Bonusmaterial im Downloadbereich

Investition
990,00 exkl. USt. pro Tag & Trainerin




Qualitat im Hintergrund

KERNKOMPETENZEN

Damit wir fr unsere Kunden vor, wahrend und nach den KERNSeminaren® und Vortragen
die bestmadgliche Qualitat bieten kdnnen, investieren wir viel Kraft, Zeit und Energie.

Auf den nachsten Seiten bekommen Sie einen kleinen Einblick in den Bereich hinter den
Kulissen, um ein Gefuhl dafir zu bekommen, wer wir sind und was wir lhnen bieten
koénnen.
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Selbstandiger Trainer
Uber 10 Jahre Erfahrung

Internationale

Wirtschaftswissenschaften
Studium Universitat Innsbruck, Osterreich
Studium Universidad de Alicante, Spanien

Ausbildung zum Outdoor Guide

planoalto in St. Gallen, Schweiz

Systemische Prozessgestaltung
Diplomlehrgang planoalto
in St. Gallen, Schweiz

Train the Trainer
Diplomlehrgang, WIFI Linz, Osterreich

Rhetoriktrainer
Diplomlehrgang, OH Innsbruck, Osterreich

Geboren am 30. Mérz 1981, Steyr, Osterreich

GERALD KERN®Story

Als kleiner Junge war ich ruhig, schiichtern und introvertiert.

Ich bin auch nicht gerne in die Schule gegangen, weil ich einfach
nicht gewusst habe, wie man sich richtig verkauft. Meine Volks-
schullehrerin gab meiner Mutter den Rat: ,Stecken Sie den
Jungen in eine Lehre, denn aus ihm wird nie etwas werden.”

Aldous Huxley hat einmal gemeint: , Schicksal ist nicht was einem
passiert, Schicksal ist, was man aus dem macht, was einem
passiert.” Mein Leben hat sich schlagartig verandert, als ich von
meinem Vater folgenden Tipp bekommen habe: ,NUutze jede
Chance, dich zu prasentieren”. Das hat meine Einstellung zum
Leben auf den Kopf gestellt.

Die groBe Frage war: Ist es tatsachlich méglich, im Leben und im
Umgang mit Menschen durch Strategien erfolgreicher zu werden?
Ich habe angefangen, mich mit dem Thema Erfolg zu beschafti-
gen und nach Prinzipien gesucht, die andere Menschen erfolg-
reich gemacht haben - und diese Schritt fur Schritt umgesetzt.

Bei meiner Matura hat mich der Vorsitzende der Prifungskom-
mission als Rhetorik-Genie bezeichnet, 2007 habe ich erfolgreich
mein Studium abgeschlossen und seit damals stehe ich auf der
Blhne und unterstiitze andere dabei, ihre eigenen Traume und
Ziele schneller zu erreichen.

Diese Suche nach funktionierenden Mustern und Strukturen, die
einfach Gbernommen werden kénnen und tatsachlich anwendbar
sind, prdgen mein Leben seit damals. Deshalb habe ich meine
Neugier zum Beruf gemacht und tberprufe taglich, welche Tipps
und Techniken in der Praxis wirklich funktionieren.

KERNSeminare® Pitch

Ich unterstiitze erfolgreiche Menschen und Unternehmen dabei,
noch erfolgreicher zu werden. Mein Name ist Gerald Kern und
ich bin Trainer, Autor und Speaker. Meine KERNThemen sind
Uberzeugend prasentieren, mehr verkaufen und Kunden
begeistern.

Das bedeutet konkret, dass Teilnehmer nach meinen Trainings
so erfolgreich aufgetreten sind, dass sie Redewettbewerbe

gewonnen oder erfolgreich um Auftrage gepitcht haben.
Je nach Branche und GréBe unterstitze ich Unternehmen durch

Verkaufsworkshops dabei, ihren Umsatz zu verdoppeln. Andere
Kunden méchten ihren Beschwerdeprozess professionali-
sieren, um ihre Kunden noch stérker an ihr Unternehmen zu
binden.

Mit meinem Team bin ich als internationaler Trainer und
Speaker von Frankfurt bis Ruménien unterwegs. Viele namhafte
Firmen wie IBM, Booking.com, IKEA oder Zumtobel zihlen
bereits zu unseren Kunden und ich konnte in meiner 10-jdhrigen
Trainerlaufbahn bereits Gber 15.000 Teilnehmerlnnen begeis-
tern.

Wollen Sie sich besser prasentieren, mehr verkaufen oder durch
Rhetorik im Umgang mit dem Kunden mehr erreichen? Profitieren
Sie sofort von unseren Tipps und abonnieren Sie unser kostenloses
Erfolgs-News-Abo auf unserer Homepage:

www.kernseminare.at.



Fir eine Zusammenarbeit

7 GUTE GRUNDE

Konsequente Ergebnisorientierung

Am Ende ist immer das Ergebnis entscheidend. Von der ersten Sekun-
de an arbeiten wir an jenen Dingen, die lhre Teilnehmer aus unseren
Seminaren mitnehmen werden. Wéahrend dem Seminar arbeiten wir an
konkreten Beispielen aus Ihrer Praxis, um Ihnen und lhren Teilnehmern
den bestmdglichen Nutzen fir die investierte Lebens- und Arbeitszeit zu
garantieren.

"
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Erfahrung: Know-how aus 10 Jahren

Nutzen Sie unser Know-how aus fast 10 Jahren Training, Coaching und
Moderation. Weit Gber 15.000 Teilnehmer und namhafte Firmen aus
vielen Branchen haben uns dabei geholfen, heute die richtigen Metho-
den, Inhalte und Techniken fur die erfolgreiche Entwicklung lhrer Mitar-
beiter auszuwahlen.

o s

Maf3geschneiderte Losungen fur die Praxis

lhr Praxisbezug steht im Mittelpunkt eines jeden Seminars.

Deshalb arbeiten wir an konkreten Ergebnissen, die lhre Mitarbeiter ab
dem nachsten Tag direkt und einfach umsetzen kénnen. Vom Vortrag bis
zum Lehrgang passen wir unsere Produkte an lhre individuellen Anforde-
rungen an.
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Qualitats-Garantie: Die besten Inhalte

Die besten Inhalte aus Gber 500 einschlagigen Blichern und Horblchern
sowie der Besuch zahlreicher Seminare und Vortrage der renommiertesten
Trainer und Redner im deutschsprachigen Raum garantieren Ihnen

das bestmogliche Wissen zu Ihrem Thema am aktuellen Trainingsmarkt.

Gut investierte Lebenszeit

Sie bekommen von mir eine Vielfalt modernster Lernmethoden,

die in den Seminaren mehrfach tGberzeugt haben. Neben der interaktiven
Lernkultur ist auch der Medieneinsatz gehirngerecht optimiert, damit Ihre
Teilnehmer moglichst viel aus den Seminaren und Vortragen mitnehmen.

Zufriedenheitsgarantie

Alle angebotenen Trainings und Seminare entsprechen den hochsten
Qualitatsstandards und werden inhaltlich wie methodisch laufend

aktualisiert und weiterentwickelt. Sollten Sie dennoch nicht zufrieden
sein, biete ich Ihnen selbstverstandlich eine Geld-zurtick-Garantie an.

KERNTeam: Qualitat im Hintergrund

Ich bin in Wirklichkeit ein WIR. Wir sind ein motiviertes Team an erfahre-
nen Mitarbeitern, die im Hintergrund arbeiten und stets darauf bedacht
sind, Ihnen die bestmdgliche Qualitat an Vortragen, Seminaren und
Unterlagen zu bieten.
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ERFOLGSFAKTOREN

Konsequente
Ergebnisorientierung

Maf3geschneiderte Losungen
fur die Praxis

Top-Know-How
Erfahrung aus 10 Jahren

Qualitatsgarantie
Die besten Inhalte

Gut investierte Lebenszeit
Ubungsintensive Methoden

Zufriedenheitsgarantie
Geld-zurtck-Garantie

KERNTeam
Qualitat im Hintergrund




REFERENZEN

AktionsGemeinschaft Wien / Innsbruck
BAUAkademie Tirol
Bezirkslandwirtschaftskammer Reutte

BFI Tirol

Bio Paradies OHG

Booking.com GmbH
Bundes-Oberstufenrealgymnasium Innsbruck
Comment - Kommunikationsentwicklung
Die Beraterinnen

Fachhochschule Kufstein Tirol Bildung GmbH
Fachhochschule Salzburg GmbH

fairl Kompetenzzentrum OG

IBM Deutschland GmbH

IKEA Mobelvertrieb OHG Innsbruck

Institute of Microtraining GmbH

Junge Wirtschaft Tirol

JW Tirol Bezirk Kufstein

JW Tirol Bezirk Schwaz

JW Tirol Bezirk Imst

— kufgem GmbH

Landjugend Jungbauernschaft Vorarlberg

14

Landjugend Osterreich

Landjugend Salzburg

Landliches Fortbildungsinstitut Landeck
Landliches Fortbildungsinstitut Salzburg
Landwirtschaftskammer Niederosterreich
Landwirtschaftskammer Tirol

Lobis Béden GmbH

Looptec New Media GmbH

MCI Management Center Innsbruck
Osterreichische Hochschlerinnenschaft Ibk
Perfect Plans Wedding Plans
Raiffeisen-Landesbank Tirol AG Hoéttinger-Au
Spielmann’s Officehouse GmbH
Sudtiroler Bauernbund

Sudtiroler Bauernjugend

terna GmbH

Tiroler Volkspartei

TIS Techno Innovation South Tyrol KAG
TMC-Systems GmbH

UNIT Akademie GmbH

VGKK Vorarlberger Gebietskrankenkasse

Vorarlberger Volkspartei

WIFI Tirol

Wirtschaftsbund Tirol Bezirk Kitzbuhel
Wirtschaftskammer Tirol
Zahnarztpraxis Meggert

Zumtobel Group AG

FUR MICROTRAINING BETREUT:

ADLER Lackfabrik GmbH & Co. KG
Bildungshaus Klosterneustift

D. Swarvoski KG

Duktus Tiroler Rohrsysteme GmbH
Expense Reduction Analysts

Hartl Connect Transport GmbH
HDI Versicherungen

I.K. Hofmann GmbH

Innsbrucker Kommunalbetriebe AG
Linz AG

Sauter Mess- u. Regeltechnik GmbH
Stadtwerke Kufstein GmbH

Tyrolit Schleifmittelwerke Swarovski K.G.
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Berichte

PRESSE

Gerald Kern, Rebecca Kirchbaumer, Cornelia Hagele, Stefan Foger

und Thomas Hopperger (v.L).

Das Gelernte konnten die be-
geisterten Teilnehmerinnen
gleich in die Praxis umsetzen und
im Zuge eines Business-Speed-Da-
tings Untermehmerinnen aus der
Region kennenlernen.

AL lenck_Milmaonn  Thammae Hhnae

Pl FiMl lere

fest: Wir boten den knapp o
Teilnehmern bei dieser Vieranstal
tung einen Doppelnutzen, da sk
einiges fiir kiinftige Geschiftsge
sprache mitnahmen und gleich
zeitig ihr Netzwerk, auch Gber di

Barirloaransa hinaie 1 .

IHe j Wirtschaft Imst lad
i mit Frau in der
irtschaft Innsbruck Stade &
Land o elnem enden Ele-
vator Plteh ikt Basi-
mess Speed Dating und zusiez-
lich geselligem Lusammensein
in elner panz besonderen Aimo-
- in der Showkiiche des
Mabelhauses Foger.

Wit welchen Tipps & Tricks o3 ge-
!Jngl. Fine k.r.il:lz'sr Viorsel-
g hir bestimmie Zielgruppen
m gesialien und wic man beim
srsten Eindrock punktes, venan-
ichaulichte der Triner Gerald
Kern auf humorvolle Art und "Wei-
ie. lm Sport kenmt man den Be-
griff Picch’ vom Baschall, Doch
much In der Geschifenweli 5.||:h| el
hin = den Elevator Pich. ."I.]rp:|r|-
et voun englischen Vb Jto pitch”
sodeiret &5 %0 viel wic odem Ball
na Spiel zu bringen”®.

b wtellie der Tralner Gerald Kein
defch anfares die Frape: W ma-

Rhetorikexperte schulte Unternehmer fir Umsatzsteigerung

Aoril 3, 2015

Rhetorikexperte Gerald Kern ous Oberdsterreich gab S0dtiroler Unternehmen und Mitarbeitern
in Fihrungspositionan Tipps und Taktiken fir die Umsatzsteigerung

Eine Umsatrsteiganung von finf bis zehn Prozent ist nichis Batonderas, Abar nur sinmal onganamman,

man méchte ols Betrieb 20%, 50% oder sogar 100% mehr Umsatz machen als im Yorohr, wos misste man daokir

machan?

Am gestrigen Dannarstagabend zeigte der dsterraichische Spanker Gerald Kerm Edolgsprinzipian,

Strotegien und Techniken ouf, um solch onspruchsvelle Quoten zu emeichen, Bei dem einsiindigen Impulsvartrog wurde
iber wichtiga Erfolgsfokioren wie dos Setzan ehrgekzigar fiele, dia Plonung effizientar Wochtumssiroteglen und dis
Anwendung gewinnbringendar Empfehlungen gesprochen. Zum Evert hatte die Looptec Mew Madia GmbH mil Sitz in
Bozen e ngeloden. Bereils das sweite Johr in Folge veronsialiele dos junge Slori-Up Unternehmen sinen Evani Hr Miglieder
und Pariner sainer Online-Flotform Joopiown.com®.
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peed Dating im Mabelhaus Figer

Die unge Wirtschatt Imst lud gemein-  pen Zu gestatten und wig n
sam mil Fraw in der Wirtschalt Inns-  ersten Eindruck punkiet, ver
bruck Stadt & Land zu einem span-  lichie der Trainer Gerald Ker
nenden Elevator Pitch Workshop mit  morvolle Arl wnd Weise. Das
Business Speed Dating in die Show-  konnten die begeisterten Tel
kiiche des Mibelhauses Figer ander  Innen gleich in die Praods |
Bezirksgranza, Mit weichen Tipps und  und im Zuge eings Busines
Tricks es gedingt, eine aussagekraftige  Datings Untemehmerinnen
Vorsiellung e bestimmte Zielgrup-  Region kennenkernen.

Mit dabei waren - im Bild van links nach rechts - auch Falix Stark (J
Klaus Scheiber (Raifieisen Bez, Imst), Martin Schmid (JW Imst), Gel

(Redner), Siefan Figer (Foper Mobelhaus), Thomas Hipperger (J
Mheletlng lanterhar | Rsiflsleon Bor  lemett ond Wabor Halbd (Boiffs

Elevator Pitch - Uberzeugen in 60
Sekunden

mit Gerald Kern

30.000 Werbebolschoften prosseln 1aglich auf uns in,
Dinse bosincnsckends Fohl zeigh, wis groB dis Reizbberdlutung kst und »
wichtig ain guier Elevoios Pach i, um bai seinem Gegendbar Aufmark:

I GErETMErEn.

arald Karm, bakannter Traines, Specker und Autar, edlare dar
Jungen Wirtschali, wie man ginen gulen Elevator Fikch gesaliet - denn

KOMMENTAR

Mut zur eigenen
Meinung

,Dein Mikro, deine Rede, deine
Chance*: unter diesem Motto fand
am 11. April wieder der Sudtiroler
Redewettbewerb der Stdtiroler
Bauernjugend statt.

Auch heuer haben sich wieder
viele engagierte Jugendiliche vor
eine Fachjury gestellt und ihre
Meinung zu aktuellen Themen
vorgebracht. Der Redewettbewerb
gibt Jugendlichen die Chance
sffentlich Stellung zu beziehen.
Entgegen aller Vorurteile wird
unter Beweis gestellt, dass auch
die heutige Jugend eine eigene
Meinung hat und diese vertreten
kann. Dies wiederum bedeutet,
dass Jugendliche sich sehr wohl
Gedanken machen und sich auch
um ihre Zukunft kiimmern.

Die Meinung zu sagen, ist nicht
nur beim Redewettbewerb ent-
scheidend, sondern ist in allen
Bereichen des Lebens wichtig.
Geradezustehen fiir das was

man denkt und sich auch dafir
einzusetzen, gehért als Teil der
Gesellschaft auch zu unseren Auf-
gaben. Eine Meinung zu vertreten,
bedeutet zugleich auch Verant-
wortung fir seine eigenen Ideen
zu Ubernehmen und dies erfordert
auch eine gehdrige Portion Mut.
Es ist nicht immer leicht Offentlich
das zu sagen was man denkt,
denn selbstverstandlich ist nicht
feder immer derselben Meinung
und Ideen stofien auch nicht
immer auf Gehér. Ein Grundsatz
lautet aber, dass nur wer sich
traut etwas laut zu sagen, gehort
wird und dadurch auch etwas
verdndern kann. x

Sieghard Alber,
1"-," Landesobmann
&
=

Landesleitung Ubt Rhetorik

Alljahrlich trifft sich die Landesleitung der Stdtiroler Bauernjugend (SBJ) zwei Tage
zur Klausur. Neben Rhetorikiibungen wurde auch an der Umsetzung anstehender
Projekte gearbeitet.

Bei verschiedenen Ubungen in Kleingruppen konnten die Teilnehmer ihre rhetorischen Fahigkeiten unter

Beweis stellen.

Reden vor Publikum, iiberzeugend argumentieren
und andere fiir die eigenen Ideen begeistern —das
waren die Kernthemen des ersten Tages. Die Fihig-
keit vor Publikum zu sprechen ist eine Kernkom-
petenz, die viele Tiiren 6ffnet und Erfolg garantiert.
Sieghard Alber, Landesobmann der Siidtiroler Bau-
ernjugend, blickt zuriick: ,Unsere Mitglieder der
Landesleitung stehen taglich vor der Aufgabe, Men.
schen fiir ihre Ideen und Anliegen zu begeistern.
Bei der Klausur konnten wir diese Stirken weiter
ausbauen.”

Funktiondre auf Top-Niveau

Dass die Funktionire Talent haben, besttigt der
bekannte Rhetoriktrainer Gerald Kern aus Oberds-
terreich. ,Man merkt, dass die Teilnehmer bereits
durch ihr ehrenamtliches Engagement viele Erfah-
rungen gesammelt haben. Sie sind auf Top-Niveau
und allesamt Rhetoriktalente, sagte Kern. Mit
Unterstiitzung einer ausfiihrlichen Videoanalyse
konnten die Teilnehmer ihre Stirken und Schwiichen
live mit verfolgen und erhielten vom Expertenteam
Tipps & Tricks, wie sie es zukiinftig noch besser
machen kénnen.

Brauchtum vor die Linse

Am zweiten Tag erarbeitete die Gruppe konkre-
te Ansitze zum Jahresthema ,Unsere Brauche - so

leben sie heute!” Tradition und Brauchtum wird bei
der Siidtiroler Bauernjugend nicht nur gepflegt,
sondern gelebt. Landesleiterin Christine Tschurt-
schenthaler: ,Bei einem Fotowettbewerb unter dem
Motto ,Brauchtum vor die Linse” geben wir unseren
Ortsgruppen die Méglichkeit mit Stolz zu zeigen,
wie sie Tradition und Brauchtum in Siidtirol leben.”
Alle Details zum Fotowettbewerb werden derzeit
ausgearbeitet.

Rhetoriktrainer Gerald Kern aus Osterreich gab der
Landesleitung viele Tipps und Tricks mit auf den Weg.

Aus Liebe zur Region

Junge Wirtschaft und Raiffeisen Bezirk Imst

BEZIRE IM3T. _Als Partnes
|!'I |'\|r||l||| .'I"l' E':\.I' n :.II.I :“'IIr
elumieinehmen, vor allem awch
der  Towrismoeshetniebs  strken
die Baiffeisenbunken des Bezitke
Imat sert mehr abs 125 Jahren dir

Wartichatt des "!r_.'_: 1. sicherm Ar

beitaplates andd sind das fmane-
elie Ribckgrar der hoimmthen Lin

ternehmeer,” mernt Markenisgiciter
Waleer Hinid Raiffenenhanken
Berirk lmat]. e Fusammen-
arheit mit dem Raffeisenbanken
des Beaarkes Imst hat ach bereits
bestene bewibet, Dhcues Neizwerk
fuien Erl '!!_ i o H.l!!,,ll'f" fat allen

Elevator Pitch war Erfolg

Mit viel Humar erfiuterts Gerald Kern den Teilnehmer
Innen, wie sie bel Geschiftspesprichen glinzen kbnnen
(tram} Am Dronnerstag, dem 31 Mirz, lod dic jange Wirtschafi

Imsi, gemeinsam mit dem Winschafisbund Fran in der Wirischali
Imnsbruck Stadt & Land, zum Elevator Pitch Workshop inkluii-
ve Bosniness Speed Dating. DHeser spannende Eveni fand in der
Showldiiche des Mihelhauses Figer staft und erhich dadurch cine
ganz besondere Atmosphire.

(e Enitiaficren den Weorkshopm prissntisrien

MBbalhdtd Figiar: Traltsr Oansld Kars mi der FIW innabroch Stadt/Lsnd
vy Foabrircs Kirchbanrses, FIW Stallvirtnstanin Comalia Hagele, Fégar Wohnen
OF Shefan Figer und JW% imst Vorstsenden Thorms HOppaenges (v.L)

Bw Programm s der Showklche des
Vorsh-

Aes dem Sport kenmt man den  Hall s Spoel 20 brngen®. Auf das
Hegriff Puch’ vor allers vom Base-  Feld  der  Geschifiskomenuniks-
badl und bedeutet o viel wie oden  tion bezogen wind min Piech® der

Gewprichaeinsieg gememnt.  Dic
Tolschmerlnnen da Takihops
crhiglten demontiprochend  zahl-
msche Tipps and Tricks, wie man
cinen guten enten Eimdruck hin-
terllset ond damsit in weiterer Folge
peailner

sa sbclie dor Tramner ‘Gerald
Fem gleach anfangs die Prage:
Wi machen 55, wenm Sie sich
plodich mit einem  Menichen
i gimem Fahmtahd befindon, den
Sie schen immer ab Konden pe-
winmen wollten®® Ulmy peindiches
Schweigen end Sulle o vermei-
den, sollse muen betspicliweise dic
kuree Lot ghesch dufiir slrees, am

scin Verkaufigeipsich 2w ntarten
Dk Geelernde konnten die begeis
tertem  Workshopieilnehmerlnner
gleich in die Pravis umsetzen wmd,
im Zuge eanes Businew-Specd-Da
tngs, Untermchmerdnnen aun des
Regon kénmenlemen.

Dher Worstzende der junpen Win
schalt Imwi, Thomas Hl':-pp-rra,l;r,
reikmserte: JWar botem den Enagp
) Tellnchmenden bel decser Ver
amitaltung simen Doppelnistzen, d;
sie eimiges fir kimftige Geschafis
pespriche mitnabmen und gleich:
zeitig ibr Metrwerk, soch Gher da
Berarfagrense hinaus, verpndifern
keandcn.”

Trsirir Jearadd Ko bestach durch ssice uwistaluess und humorrols Pericr

Frdem. barygm Bl L
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Qualitat im Hintergrund

KERNTeam

(%) Gerald Kern'

=  Kernkompetenzen zum Erfolp

Mag. Gerald Kern

Rechnungswesen
Seminarorganisation

Marketing
Social Media
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Anna Eisner Andrea Lichtfuss, BA +43 664 121 2198
S — I —— S— gerald.kern@kernseminare.at
www kernseminare.at

Kundenbetreuung Grafikdesign

Text Text
Angebote Social Media

Homepage Blog & News-Abo
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